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Willkommen in der Welt 
des feinen Unterschieds!
Wir freuen uns, Ihnen unseren brandneuen Katalog präsentieren zu dürfen,  
der eine umfassende Übersicht der Produktvielfalt der Marke FINO bietet.

Von bewährten Klassikern bis zu innovativen Neuheiten –  
mit FINO erhalten Sie stets das Beste für Ihren Laboralltag.  
Das umfangreiche Sortiment vereint Funktionalität mit Fortschritt.

Jedes Produkt zeichnet sich durch den feinen Unterschied aus –  
sei es durch hochwertige Materialien, präzise Verarbeitung  
oder beste Qualität. 

Erleben Sie Premiumqualität zu exzellenten Preisen!

Wir wünschen Ihnen viel Spaß beim Blättern und Stöbern!

Mit besten Grüßen

Ihr DT&SHOP-Team

Jetzt online blättern

Alle Produkte der Marke FINO 
sowie Produkte vieler weiterer Marken 
finden Sie bei DT&SHOP: www.dt-shop.com

drDENTAGEN

Infotage FACHDENTAL München  
15. – 16.03.2024  |  Stand 1A02

Zahntechnik Plus Leipzig  
03. – 04.05.2024  |  Stand M36

Infotage FACHDENTAL Stuttgart  
18. – 19.10.2024

Infotage FACHDENTAL Frankfurt  
08. – 09.11.2024

Besuchen Sie uns:
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Liebe Leserinnen und Leser,

„Es gibt nur eins, was auf Dauer teurer ist 
als Bildung, keine Bildung.“ 

Mit diesem Zitat von John F. Kennedy 
möchte ich Sie herzlich zu unserer neuen 
Ausgabe der DENTAGEN INFO begrüßen.
Wir bei DENTAGEN beschäftigen uns 
bereits seit Gründung der Genossenschaft 
mit den Themen Fort- und Weiterbildung 
und wie wir Sie in den Laboren dahinge-
hend unterstützen können.
Diesen Faden möchten wir wieder aufneh-
men, der durch die Corona-Zeit etwas 
eingerissen ist. 
Wir möchten Ihnen zeitgemäße und innova-
tive Themen an die Hand geben. Wir möch-
ten Ihnen Zugang zu tollen Dozenten und 
Formaten ermöglichen und wir möchten 
Ihnen den Weg zeigen, damit Sie keinen 
Trend mehr verpassen.
Die dentale Welt steht vor immensen 
Herausforderungen. Die Digitalisierung 
klopft gefühlt bei jedem Arbeitsschritt an  
die Labortür, der Fachkräftemangel führt 
zu leeren Arbeitsplätzen und auch die 
Mitarbeiter wollen und müssen im Labor 
gehalten werden.
Ich glaube fest daran, dass Bildung ein 
echter „Gamechanger“ ist und unser neues 
Konzept des Bildungsangebots Sie bei der 
Bewältigung der grade genannten Punkte 
unterstützt.
Schauen Sie sich gerne in unserer neuen 
„DENTAGEN Akademie“ um und seien Sie 
gespannt, welche weiteren Schulungen wir 
in der Vorbereitung für Sie haben.

Ich wünsche Ihnen nun viel Spaß beim 
Lesen dieser Ausgabe und spannenden 
neuen Input für Ihre tägliche Arbeit.

Ihr Nils Hagenkötter

Mitglieder werben Mitglieder: 
Gemeinsam mehr bewegen!

In diesem Jahr haben Sie die einzigartige Chance, aktiv zur Vergrößerung unserer 
DENTAGEN-Familie beizutragen und dabei selbst zu profitieren. Das Motto lautet: 
„Mitglieder werben Mitglieder“. Kennen Sie jemanden, der von unseren zahlreichen 
Leistungen und Vorteilen sowie dem DENTAGEN Marktplatz profitieren könnte? Dann 
lassen Sie es uns wissen und werden Sie Teil unserer Erfolgsgeschichte!

Die Idee hinter dieser Aktion ist einfach: Je mehr Menschen wir in unserer DENTAGEN-
Community begrüßen dürfen, desto stärker wird der Zusammenhalt und desto vielfäl-
tiger werden die Möglichkeiten, die wir Ihnen bieten können. Wir glauben fest daran, 
dass die beste Werbung von zufriedenen Mitgliedern kommt – Menschen, die die 
Vorteile unserer Genossenschaft erleben und gerne weiterempfehlen.

Und das Beste daran? Für Ihr Engagement und Ihre Unterstützung möchten wir uns 
auf besondere Weise bedanken. Für jedes Mitglied, das Sie erfolgreich für DENTAGEN 
gewinnen, erhalten Sie einen großzügigen Einkaufs-Gutschein im Wert von 150,00 € 
für unseren DENTAGEN Marktplatz. Ein Dankeschön, das sich sehen lassen kann!

Wie funktioniert das Werben neuer Mitglieder? Ganz einfach! Teilen Sie Ihre 
Begeisterung für DENTAGEN mit Freunden, Familie, Kollegen und allen, die davon 
profitieren könnten. Wenn Ihr empfohlener Kontakt sich anmeldet und Mitglied wird, 
geben Sie uns Bescheid, und schon erhalten Sie Ihren exklusiven Einkaufs-Gutschein.

Lassen Sie uns gemeinsam wachsen, voneinander lernen und die DENTAGEN-
Community zu einer noch lebendigeren und vielfältigeren Gemeinschaft machen.  
Ihre Empfehlungen sind der Schlüssel zu unserem gemeinsamen Erfolg!

Wir danken Ihnen herzlich für Ihre Unterstützung und freuen uns darauf, gemeinsam 
mit Ihnen in eine erfolgreiche Zukunft zu starten.



    rfolg ist kein Zufall, sondern das Ergebnis kontinuierlicher Weiterentwicklung. Bei DENTAGEN 
nehmen wir dieses Motto nicht nur als Leitspruch, sondern als Verpflichtung gegenüber unserer 
Genossenschaft und jedem Einzelnen von uns. In diesem Jahr rücken individuelle Fortbildungen in 
den Mittelpunkt unserer Bemühungen, um nicht nur persönlich zu wachsen, sondern auch gemein-
sam als erfolgreiche Genossenschaft zu florieren.

Ehrgeiziges Lernen, inspiriert von den Kleinsten
Es mag sein, dass einige denken, Fortbildungen seien langweilig. Doch warum ist das so? Diesen 
Sommer wird meine älteste Tochter eingeschult. Seit zwei Jahren ist kaum ein anderes Thema so 
präsent wie ihre Begeisterung fürs Lernen, Lesen, Schreiben, Rechnen – sie freut sich darauf, neue 
Dinge zu entdecken. Ihr Ehrgeiz und ihre Vorfreude sind ansteckend. Warum also nicht auch in 
unserer erwachsenen Welt die Begeisterung fürs Lernen neu entfachen?

Gemeinsam lernen, gemeinsam wachsen
In diesem Jahr laden wir Sie ein, Teil unserer Fortbildungsinitiativen zu werden. Wir haben eine  
Reihe von Veranstaltungen in Planung, darunter Workshops bei dem DENTAGEN-Partnertreff  
sowie regionale Events in Hessen, Niedersachsen, NRW und Schleswig-Holstein. Diese Gelegen-
heiten bieten nicht nur Wissen, sondern auch die Möglichkeit, sich mit anderen Mitgliedern aus-
zutauschen und voneinander zu lernen.

Die DENTAGEN Akademie: Eine neue Ära des Lernens
In dieser Ausgabe möchten wir Ihnen auch die brandneue DENTAGEN Akademie vorstellen. Ein Ort, 
der nicht nur Wissen vermittelt, sondern auch eine Plattform für den Austausch von Ideen und 
Best Practices bietet. Lesen Sie weiter und entdecken Sie die spannenden Möglichkeiten, die die 
Akademie für Ihre persönliche und berufliche Entwicklung bereithält.

Fazit: Lassen Sie uns gemeinsam wachsen und lernen
Erfolg kommt nicht von ungefähr. Er entsteht durch Engagement, Lernen und kontinuier-
liche Weiterentwicklung. Bei DENTAGEN setzen wir uns dafür ein, dass jeder Einzelne von uns 
die Möglichkeit hat, sich persönlich und beruflich zu entfalten. Lassen Sie uns dieses Jahr die 
Begeisterung fürs Lernen neu entfachen und gemeinsam eine Ära des Wachstums und der Erfolge 
bei DENTAGEN einläuten. Lesen Sie weiter, lernen Sie weiter, wachsen Sie weiter – gemeinsam.



Die hochautomatisierte  
3D-Drucklösung

Primeprint™ Solution

3D-Druck mit integrierter Nachbearbeitung und hochwertiger Qualität – das 
ist Primeprint Solution, unser End-to-End-3D-Drucksystem für Zahnarzpraxen 
und Labore. Die 3D-Drucklösung wurde mit dentaler Intelligenz entwickelt 
und bietet Ihnen die Möglichkeit, biokompatible Anwendungen wie Schienen, 
Modelle, Bohrschablonen und mehr zu drucken. Primeprint Solution integriert 
sich nahtlos und einfach in bestehende digitale Arbeitsabläufe und kann  
dank des hohen Automatisierungsgrades Ihre Produktivität maximieren  
und Handhabungszeiten reduzieren.
 
Lernen Sie Primeprint Solution kennen unter  
dentsplysirona.com/primeprint



Im Nordfeld 13 · 29336 Nienhagen

Produkte und Dienstleistungen 
für Zahnärzte und 

zahntechnische Laboratorien
CAD/CAM Produkte Legierungen

Kunststo� e Silikone
Allgemeiner Laborbedarf Geräte

www.debomed.de
Direkt im Onlineshop bestellen:

05144 6980-400
...oder per Telefon unter

https://www.dentagen.de/dentallabor/veranstaltungen/fortbildungen/

FORTBILDUNG
NETWORKING
AUSTAUSCH

Liebe Mitglieder,

wir freuen uns, Ihnen mitteilen zu können, dass wir dieses Jahr wieder – neben dem Partnertreff – gemein-
same Veranstaltungen planen, um Sie alle persönlich wiederzusehen. In Zusammenarbeit mit unseren  
Partnern werden wir regionale Events organisieren, damit wir auch in Ihrer Nähe präsent sind.
Die ersten Veranstaltungen der DENTAGEN AKADEMIE stehen bereits fest. Hier finden Sie weitere  
Informationen zu den Events und Fortbildungen:

DENTAGEN
17. April 2024
Waltrop
Interne Organisation des digitalen Workflows

MERZ
26.-27. April 2024
Lütjenburg Merz 
Dental Minisymposium: Fortbildung für Zahntechniker und Zahntechnikermeister

DENTAGEN
07.-08. Juni 2024
Schauinsland-Reisen-Arena Duisburg Partnertreff 2024: 
Workshops, Vortrag von Deniz Aytekin, Stadionführung, Get-together

Fortsetzung ▸



Drucken Sie perfekte Highend-Schienen mit dem neuen  
lichthärtenden 3D-Druckkunststoff SHERAprint-splint in zwei 
Flexibilitätsstufen. Ihre Patienten profitieren von biokompatiblen 
Splints, Repositionern, Mouth- und Nightguards, die angenehm 
zu tragen, langlebig und leicht zu pflegen sind.

Die klar transparenten Schienen aus SHERAprint-splint taff 
und flex sind Medizinprodukte der Klasse IIa und frei von MMA,  
THF-MA und TPO. Easy gedruckt sind sie leicht zu bearbeiten 
und deutlich schneller poliert als bisher üblich. 

Bestellen Sie jetzt SHERAprint-splint taff und  
flex im SHERA Onlineshop oder telefonisch  
unter 05443-9933-0. Wir sind gerne für Sie da!

NEU: SHERAPRINT-SPLINT
TAFF & FLEX

3D-DRUCKKUNSTSTOFF FÜR HIGHEND-SCHIENEN

SHERA Werkstoff-Technologie GmbH
Espohlstr. 53  |  49448 Lemförde  |  Deutschland  |  Tel.: +49 (0) 5443-9933-0  |  www.shera.de 

SHERA. The model.

Jetzt Testdruck sichern: 
SHERAprint-splint für 22€*
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Entwickelt, um über das 
Original hinauszuwachsen. 

Effiziente prothetische Komponenten von MEDENTIKA®
– flexibel einsetzbar auf allen gängigen Implantatsystemen

MPS
Multi Platform Systems

Vertrieb:   
Straumann Group   
Heinrich-von-Stephan-Straße 21 
79100 Freiburg
Tel.: +49 (0)761 4501-333

Das ist MEDENTiKA®

www.medentika.de/mps 

DENTAGEN
19. Juni 2024
Nürnberg
Interne Organisation des digitalen Workflows

VOCO
08.-10. August 2024
Cuxhaven 
Nanokeramische Hybrid-Materialien – der Gamechanger für indirekte Restaurationen 

KULZER
20. September 2024
Hanau
Thema: Patientenorientierte Frontzahnästhetik mit Signum composit

KULZER
27. September 2024
Hanau
Thema: Monolithische Zirkonkronen bemalen oder doch „Micro Layering“? 

Detaillierte Informationen zu den Inhalten, Anmeldeoptionen und Preisen finden Sie hier: 
www.dentagen.de/dentallabor/veranstaltungen/fortbildungen/

Wir hoffen, dass Sie von diesen Gelegenheiten profitieren und freuen uns darauf, Sie bei der 
ein oder anderen Veranstaltung persönlich begrüßen zu dürfen.

Die Veranstaltungen im Rahmen der 
DENTAGEN AKADEMIE werden auch mit 
Newslettern und Flyern beworben, sodass 
Sie rechtzeitig umfassend informiert werden. 
Hier zwei Beispiele:

Merz Dental GmbH    
Kiefwerweg 1 · 24321 Lütjenburg, Germany · Tel  +49 (0) 4381 / 403-0 

www.merz-dental.de

 100%
MADE IN GERM
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N
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DENTAGEN Minisymposium

Anmeldung
Termin 

Ort 

Gebühr    

Wir freuen uns auf Ihre Anmeldung bis zum 22.03.24:
Fax 

E-Mail
04381 / 403-100 
veranstaltungen@merz-dental.de

Fortbildung für Zahntechniker
und Zahntechnikermeister

des DENTAGEN Wirtschaftsverbunds eG

______________________________________
Name

______________________________________
Stempel / Datum, Unterschrift

Mit meiner Anmeldung erkläre ich mich mit der Verwendung meiner personenbezogenen Daten für eine Durchführung von Besuchen durch 
einen Fachberater und der allgemeinen Kontaktaufnahme durch die Merz Dental GmbH einverstanden. Die in diesem Rahmen erfassten 
Daten dienen ausschließlich der benannten Nutzung und werden nicht an Dritte übermittelt. Des Weiteren bin ich mit meiner Anmeldung 
darüber informiert, dass auf der Veranstaltung Fotos für die Eventberichterstattung erstellt und diese gegebenenfalls online oder in 
Fachzeitschriften veröffentlicht werden. 

26. - 27.04.2024
Merz Dental GmbH 
Kieferweg 1 - Werk 2 
24321 Lütjenburg

Alle Teilnehmer sind herzlich von Merz Dental eingeladen 
(exkl. Anreise und Hotel). 
Ein Zimmerkontingent ist im Hotel Hohe Wacht reserviert. 
www.hohe-wacht.de / Kennwort: DENTAGEN Minisymposium

For  a beautiful smile

Veranstaltung für Zahntechniker 
und Zahntechnikermeister 

Tag 1  

26.04.2024 - 09.00 bis ca. 17.00 Uhr

- Begrüßung und Vorstellung

- Vom analogen zum digitalen Workflow  - Totalprothetik gestern und morgen
- 3D Druck - mehr als nur ein Knopfdruck
- Werksführung
- Einführung in das Baltic Denture System
- Workflow Scan für BDS / Einführung in die Softwaremodule

• Manager 360° und
• BDCreator® PLUS

Tag 2 

27.04.2024 - 10.00 bis ca.13.00 Uhr

- Next Level - Micro-Layering als prothetisches Erfolgskonzelpt im
zahntechnischen Alltag

- artegral ® life HD 2.0 - Vollendung in Ästhetik, Funktion und
biomechanischer Adaption

- Diskussion

Alle benötigten Materialen, Geräte und Software werden zur 
Verfügung gestellt.

19 Uhr Abendessen auf dem Firmengelände mit Industrie-Flair

Veranstaltung für Zahntechniker 
und Zahntechnikermeister 

E I N
L A D
UNG

Nanokeramische Hybrid-Materialien –
der Gamechanger für indirekte Restaurationen

Workshop Day

Donnerstag & Freitag, 
8. und 9. August 2024 in Cuxhaven

In Zusammenarbeit mit

d e n t a l e d u c a t i o n
B i l d u n g

i s t  d i e  Z u k u n f t

Durch den Wunsch DAS eine perfekte Material für indirek-
te Restaurationen zu erfinden, unterliegen dentale Werk-
stoffe einer ständigen Weiterentwicklung.

Doch sollte es bei der Entwicklung nicht immer die obers-
te Maxime sein, den natürlichen Zahn in all seinen Aspek-
ten und Eigenschaften so gut wie möglich zu imitieren? 
Auch unter Berücksichtigung aller wirtschaftlichen und 
handwerklichen Aspekte? Die modernen nanokeramischen 
Hybrid-Materialien sind auf dem besten Weg dahin und 
gewinnen besonders im CAD/CAM-Bereich immer mehr an 
Begeisterung und folglich an Bedeutung.

Ziel dieses Kurses

Seit mehr als 30 Jahren werden in der Zahnmedizin er-
folgreich Composites für direkte Restaurationen verwen-
det. Nun ist es an der Zeit, sich mit der neuesten Genera-
tion dieser Materialklasse auch im Bereich der indirekten 
Versorgung zu beschäftigen. Lernen Sie die Vorteile und 
Möglichkeiten in der Welt der nanokeramischen Hybrid-
Materialien kennen und nutzen Sie diese für sich und Ihre 
Kunden. 

Erleben Sie, wie schnell und einfach, effizient und nach-
haltig dieses Material zu verarbeiten ist.

Inhalt:

•  Die neueste Generation Fräsmaterialien: 
nanokeramische Hybrid-Materialien 

•  Vorteile, Chancen und Grenzen

•  Live-Demo und Hands-on: 
Politur, Befestigung und Reparatur (Höckeraufbau)

Referent
Tim Hark

Zahntechniker 
VOCO GmbH

Anmeldung
Online über 

www.voco.dental  
Veranstaltungen



Tradition

meets

Fortschritt

Schütz Dental GmbH
Dieselstr. 5-6  •  61191 Rosbach/Germany  •  www.schuetz-dental.de  •  info@schuetz-dental.de

Alle wollen ES.
Wir haben ES!

06003 814-0Reden Sie mit uns.
Erfolg ist planbar!



Seit rund 75 Jahren entwickeln wir uns kontinuierlich für Sie vorwärts und 
bauen unsere Unterstützung für Sie aus: von der Fahrzeugvermittlung 
zu Sonderkonditionen für Genossenschaften bis hin zur ganzheitlichen 
Expertise für zukunftsweisende Mobilitätslösungen. Als Tochter der DG 
Nexolution eG handeln wir nach dem genossenschaftlichen (Wir-) Prinzip 
und sind Ihr echter, fairer, verlässlicher Partner auf Augenhöhe. All das 
drücken wir mit unserem neuen Namen aus.

Informieren Sie sich jetzt unter www.dgx-mobility.de

DRWZ Mobile heißt 
jetzt DG Nexolution 
Mobility!

Welcome to your Next mobility solution

DRWZ Mobile heißt jetzt DG Nexolution Mobility
Die DRWZ Mobile GmbH stellt sich mit 
neuem Unternehmensnamen vor. Als 
Tochter unternehmen der DG Nexolution eG 
ver deutlicht die Umbenennung des Mobili  - 
täts  dienstleisters die Zugehörigkeit zur 
Unternehmensgruppe. Der neue Name  
DG Nexolution Mobility GmbH drückt außer-
dem den Anspruch aus, die genossenschaft-
lichen und im Verbund organisierten 
Unternehmen mit innovativen und 
zukunftsweisenden Mobilitätslösungen  
zu unter stützen.

Die Geschichte der DG Nexolution Mobility 
begann vor 75 Jahren als Abteilung der 
Deutschen Raiffeisen Warenzentrale in 
Frankfurt, um Einkaufsaktivitäten zu bün-
deln und für die Fahrzeugbeschaffung der 
genossenschaftlichen Unternehmen vorteil-
hafte Konditionen zu erzielen.
Seit 6 Jahren besteht die ehemalige DRWZ 
Mobile nun als eigene Gesellschaft, die in 
bester Tradition ihren Kunden Rahmen-
verträge zur Fahrzeugbeschaffung zu genos-
senschaftlichen Vorteilskonditionen bietet. 
Darüber hinaus sind in den letzten Jahren 
zusätzliche Lösungsangebote rund um den 
Fuhrparkbetrieb in das Portfolio aufgenom-
men worden. 

Weitergehende Dienst leistungen wie etwa 
die Übernahme des Fuhrparkmanagements 
für genossenschaftliche Unternehmen oder 
ein Rundum-Sorg los-Paket zum Aufbau von 
Ladeinfrastruktur runden das Portfolio ab.

Unter dem Zielbild einer genossenschaftli-
chen Mobilitätswende rücken nun auch ver-
schiedene neue Mobilitätskonzepte in den 
Mittelpunkt des Angebots der DG Nexolution 
Mobility. Dazu gehören ein schlüsselfertiges 
E-Carsharing oder ein Mitarbeiterleasing für 
E-Fahrzeuge im Gehaltsumwandlungs-
modell.

Zur Unterstützung der Kunden kümmert sich 
DG Nexolution Mobility um die Vermittlung 
und Beschaffung von rund 3.000 Fahrzeugen 
pro Jahr, um ganzheitliches Fuhrpark-
management, Tankkarten inklusive Klima-
schutzbeitrag oder regionales E-Carsharing. 
Es konnte bereits für zahlreiche Genossen-
schaftsbanken eine sichere und rechtskon-
forme Ladeinfrastruktur für E-Fahrzeuge 
aufgebaut werden. Unter dem neuen Namen 
will das Unternehmen seinen Weg fort-
setzen, Mobilitätslösungen optimieren und 
erfolgreich vermarkten.

Für die Beschaffung von Firmenfahrzeugen 
können Verbundgruppen-Mitglieder und 
genossenschaftliche Unternehmen weiterhin 
die Rahmenvertragsnummer, die sie auf der 
Website bei der entsprechenden Automarke 
finden, nutzen. Ebenso können sie bei dem 
gewünschten Autohaus nach den Rahmen-
verträgen der DG Nexolution Mobility fragen. 

Wer bereits bei der DRWZ Mobile Website 
registriert ist, hat nun auch automatisch 
Zugriff auf den Login-Bereich der neuen 
Website www.dgx-mobility.de, auf der wie 
gewohnt alle Informationen und Konditionen 
gefunden werden können.

„Mit der Umbenennung der Mutter‚ DG 
Nexolution‘ vor rund zwei Jahren haben wir 
unsere genossenschaftliche Identität und 
gleichzeitig unsere Expertise in Form vor-
ausschauender Lösungen noch stärker zum 
Ausdruck gebracht. Der neue Name DG 
Nexolution Mobility zeigt, dass wir unser 
vielfältiges Dienstleistungsportfolio als 
Unternehmensgruppe gemeinsam 
abdecken. Insbesondere das Zukunfts-
thema E-Mobilität ist ein wichtiger Baustein 
dieses Portfolios. Nach der Übernahme der 
Mehrheit an der DRWZ Mobile GmbH im Jahr 
2018 war die stärkere Bindung durch die 
Namensanpassung für uns der nächste 
logische Schritt“, sagt Peter Erlebach, 
Vorstandsvorsitzender von DG Nexolution.

„In den letzten Jahren haben wir unser 
Portfolio im Bereich Mobilitätslösungen 
deutlich erweitert. Wir bieten als zentraler 
Mobilitätspartner der genossenschaftlichen 
Unternehmen ganzheitliche Unterstützung 
für den Fuhrpark und darüber hinaus. Unsere 
Kunden profitieren weiterhin von den 
gewohnten genossenschaftlichen Vorteils-
konditionen und erhalten mit unseren nach-
haltigen Mobilitätskonzepten einen einfa-
chen Einstieg in eine zukunftsorientierte 
Mobilität. Mit unserem neuen Namen unter-
streichen wir diesen Anspruch, innovative 
Lösungen anzubieten und gleichzeitig die 
Verankerung im genossenschaftlichen 
Verbund zu unterstreichen“, so Sören 
Hensen, Geschäftsführer der DG Nexolution 
Mobility GmbH.

Mehr Informationen zu DG Nexolution Mobility 
GmbH: 
www.dgx-mobility.de

Kundenberatung DGX Mobility GmbH 
E-Mail: service@dgx-mobility.de 
Tel: 0611-5066-2600



Seit rund 75 Jahren entwickeln wir uns kontinuierlich für Sie vorwärts und 
bauen unsere Unterstützung für Sie aus: von der Fahrzeugvermittlung 
zu Sonderkonditionen für Genossenschaften bis hin zur ganzheitlichen 
Expertise für zukunftsweisende Mobilitätslösungen. Als Tochter der DG 
Nexolution eG handeln wir nach dem genossenschaftlichen (Wir-) Prinzip 
und sind Ihr echter, fairer, verlässlicher Partner auf Augenhöhe. All das 
drücken wir mit unserem neuen Namen aus.

Informieren Sie sich jetzt unter www.dgx-mobility.de

DRWZ Mobile heißt 
jetzt DG Nexolution 
Mobility!

Welcome to your Next mobility solution



Auf dem DENTAGEN Marktplatz gibt es eine innovative Lösung, um Versandkosten effektiv zu minimieren und Ihre Einkäufe noch budget-
freundlicher zu gestalten: Der Warenkorboptimierer. In Zeiten, in denen viele Lieferanten unterschiedliche Versandkostenstrukturen haben, 
erweist sich dieses Tool als unschätzbarer Begleiter für smarte Käufer.

Das Problem: Vielfältige Lieferanten – Unterschiedliche Versandkosten
Die heutige E-Commerce-Landschaft bietet uns eine breite Auswahl an Produkten von verschiedenen Lieferanten. Doch diese Vielfalt bringt 
auch eine Herausforderung mit sich – die diversen Versandkostenmodelle. Jeder Lieferant hat seine eigenen Versandbedingungen, was zu 
einem unübersichtlichen und potenziell kostenintensiven Einkaufsprozess führen kann.

Die Lösung: Warenkorboptimierer von DENTAGEN
Der Warenkorboptimierer auf dem DENTAGEN Marktplatz ist die Antwort auf diese Problematik. Dieses intelligente Tool analysiert automatisch 
Ihren Einkaufswagen und optimiert die Positionierung der Produkte, um die Versandkosten zu mini mieren. Auf diese Weise behalten Sie stets 
den Überblick über Ihre Ausgaben und können gezielt Kosten sparen.

Wie funktioniert der Warenkorboptimierer?
Der Prozess ist denkbar einfach. Während Sie Ihre Einkäufe auf dem DENTAGEN Marktplatz tätigen, überwacht der Waren korboptimierer konti-
nuierlich die Versand kosten. Durch die intelligente Anordnung der Produkte im Warenkorb werden mögliche Versandrabatte und -optimierun-
gen auto matisch berücksichtigt. Das Ergebnis? Eine Reduzierung Ihrer Versandkosten bei gleichbleibender Produktqualität.

Vorteile des Warenkorboptimierers:
 � Kosteneffizienz: Maximieren Sie Ihre Ersparnisse, indem Sie automatisch von optimierten 

Versandkosten profitieren. 

 � Zeitersparnis: Keine manuelle Überprüfung der Versandkosten mehr erforderlich. Der 
Warenkorboptimierer erledigt dies im Hintergrund für Sie. 

 � Vielfältige Lieferanten, ein Marktplatz: Genießen Sie die Vielfalt des DENTAGEN 
Marktplatzes, ohne sich um komplizierte Versandstrukturen sorgen zu müssen.

Fazit: Clever Einkaufen mit dem DENTAGEN Warenkorboptimierer
Der Warenkorboptimierer auf dem DENTAGEN Marktplatz ist nicht nur ein praktisches Tool,  
um Versandkosten zu sparen, sondern auch eine intelligente Antwort auf die Anforderungen  
modernen Online-Shoppings. Nutzen Sie diese innovative Funktion, um Ihre Einkäufe zu 
optimieren und finanziell vorausschauend zu handeln. Denn intelligente Käufer wissen:  
Mit dem Warenkorboptimierer von DENTAGEN bleibt mehr im Geldbeutel.

DENTA GEN
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Clever Sparen mit dem Warenkorboptimierer auf dem DENTAGEN Marktplatz
Versandkosten im Blick – Maximieren Sie Ihre Ersparnisse



FreeTel: 0800–1700077  ·  FreeFax: 08000–404444  ·  www.henryschein-dental.de

Die beste Verbindung zwischen 
Praxis und Labor heißt ConnectDental

Unter der Dachmarke ConnectDental bündelt Henry Schein sein Angebot zur 

digitalen Vernetzung von Zahnarztpraxis und Dentallabor sowie die Integration 

von offenen CAD/CAM-Systemen und innovativen Hightech-Materialien. Dabei 

bietet Henry Schein seinen Kunden ein lückenloses Portfolio aus Materialien, 

Geräten und Systemen mit verschiedenen Kapazitäten und individuellen 

Konzepten. Sie wünschen eine persönliche Beratung - unser spezialisiertes 

ConnectDental Team freut sich auf Sie.

Exklusiv bei Henry Schein www.zirlux.de

COMPLETE & 
ESTHETIC TR

Neue Multilayer Zirkonoxide mit 
hoher Härte und Transluzenz - 
sowie Härteverlauf.

NEU



VOCO-Druckmaterialien allesamt 
für MiiCraft-Drucker validiert

Nutzer:innen von MiiCraft-Druckern profi-
tieren jetzt von noch mehr Auswahl und 
Flexibilität: Mit der Validierung von V-Print 
c&b temp zur Herstellung hochästhetischer 
Provisorien ist nun auch das zehnte Mitglied 
der V-Print-Familie mit den hochauflösenden 
DLP-Druckern kompatibel. Um diese opti-
male Kompatibilität zu erreichen, durch-
laufen Geräte und Materialien einen 
umfang reichen Prozess. Dabei werden die 
Parameter so lange optimiert, bis strenge 
interne Zielvorgaben erreicht sind.

Die Materialien der V-Print-Familie lassen 
sich vielfältig verwenden – von der 
Herstellung von Modellen, transparenten 
Schienen, auch thermoflexibel, Provisorien 
und Prothesenbasen über individuelle Löffel 
und Try-In Einprobekörper für die Prothetik 

bis zu sterilisierbaren Bohrschablonen für 
die navigierte Implantologie.

V-Print-Druckmaterialien: flexibel 
und sicher… ohne Schütteln!
„Mit unseren Hochleistungs-Druckma-
terialien unters tützen wir den lösungsorien-
tierten Workflow in Praxis und Labor. 
Besonders praktisch: All unsere Druckharze 
sind sedimentationsstabil und müssen nicht 
aufgeschüttelt werden – das spart Zeit und 
Muskelkraft“, so Dr. Axel Bernecker, Marke-
tingleiter von VOCO. Der Druckpro zess kann 
somit sofort gestartet werden und läuft 
sicher von der ersten bis zur letzten Schicht.

Eigene Forschung und Entwicklung
Die Produktentwicklung bei VOCO erfolgt 
ausschließlich durch ein interdisziplinäres 

Forscherteam aus Zahntechnikern, 
Chemikern und Dentalingenieuren, die ihre 
praktischen Erfahrungen als Maßstab in ihre 
tägliche Arbeit einfließen lassen. Das 
Ergebnis sind zuverlässige Druckmaterialien 
mit echtem Mehrwert, die Anwender vom 
Einfüllen in die Wanne bis zum Ausarbeiten 
im digitalen Workflow unterstützen. 

Neben den Druckern von MiiCraft sind die 
V-Print-Druckharze auch mit zahlreichen 
weiteren hochwertigen Druckern kompa-
tibel. 

Eine stets aktuelle Übersicht aller Drucker-
partner für V-Print-Druckmaterialien gibt es 
online: 
www.voco.dental/3dprintingpartners



VOCO GmbH · Anton-Flettner-Straße 1-3 · 27472 Cuxhaven · Freecall 00 800 44 444 555 · www.voco.dental

NANOKERAMISCHE HYBRID-MATERIALIEN –
DER GAMECHANGER FÜR INDIREKTE 
RESTAURATIONEN

Workshop Day

Seit mehr als 30 Jahren werden in der Zahnmedizin erfolgreich Composites für direkte 
Restaurationen verwendet. Und auch im CAD/CAM-Bereich gewinnt die Materialklasse 
immer mehr an Bedeutung.

Erfahren Sie direkt beim Dentalhersteller VOCO am 8. und 9. August mehr darüber:

•  Vorteile, Chancen und Grenzen

•  Live-Demo und Hands-on: Politur, Befestigung und Reparatur (Höckeraufbau)

•  VOCO-Firmenrundgang durch Forschung & Entwicklung und Produktion

E I N
L A D
UNG

In Zusammenarbeit mit

d e n t a l e d u c a t i o n
B i l d u n g

i s t  d i e  Z u k u n f t

Anmeldung
über den QR-Code oder 
online www.voco.dental  
Veranstaltungen

Seminargebühr 99 €
inkl. umfangreichem Material-
paket, zwei Mal Mittag- und 
Abendessen sowie Pausengeträn-
ke während der Veranstaltung. 
Alle Preise verstehen sich 
zzgl. MwSt. 

VC83009998_DE_0124_ANZEIGE_Einladung-DentalEducation_Cuxhaven_210x297mm.indd   1VC83009998_DE_0124_ANZEIGE_Einladung-DentalEducation_Cuxhaven_210x297mm.indd   1 14.02.2024   13:37:1914.02.2024   13:37:19
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DENTAGEN PARTNERTREFF
07. - 08. JUNI 2024

TEILNAHMEGEBÜHR
Regulär:         239,00 €
Alle Preise zzgl. gesetzlicher MwSt.

Zahnärzte erhalten für ihre Teilnahme
7 Fortbildungspunkte.

Anmeldeschluss: 05.04.2024

ANMELDUNG
online: dentagen.de/partnertreff2024
schriftlich: bitte beiliegendes Formular 
ausfüllen

Hinweis: Mit Ihrer Anmeldung stimmen 
Sie der Veröffentlichung der auf dem 
Partnertreff entstandenen Bilder zu.

LOCATION
SCHAUINSLAND-REISEN-ARENA
Margaretenstraße 5-7
47055 Duisburg

Wir haben  
Zimmerkontingente im:

Great Hotels GmbH 
Wyndham Duisburger Hof
Opernplatz 2, 447051 Duisburg
Zimmerpreis pro Nacht inkl. Frühst.: 109,00 €
Kontingent bis zum 5. April! Reservierungen 
T: +49 203 3007 220 
E: reservierung.dui21@gchhotelgroup.com
Stichwort: DEN240607

SPORTSCHULE WEDAU
Reservierung
Friedrich-Alfred-Allee 15, 47055 Duisburg
Zimmerpreis pro Nacht inkl. Frühst.: 97,00 €
T: +49 203 7780 251 
E: reservierung@sportschule-wedau.de
Stichwort: DENTAGEN

HIGHLIGHTS
WORKSHOPS
Amann Girrbach, Bego, 
bredent, Dentsply Sirona, 
Straumann

DENIZ AYTEKIN
Souverän entscheiden und 
führen: Was Führungs-
kräfte von Schiedsrichtern 
lernen können.

STADIONFÜHRUNG
Blick hinter die Kulissen 
der SCHAUINSLAND-
REISEN-ARENA.

Wir tauschen Fohlen gegen Zebras. 

Gleiches Konzept – Neue Location.

Unter allen Anmeldungen bis zum 05.04.2024 werden zwei 
VIP-Tickets für das Bundesliga-Spiel M’gladbach gegen 
Union Berlin am 27.04.2024 sowie ein signiertes Trikot von 

M’gladbach verlost.
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PROGRAMM 07. JUNI
14:00 Uhr: Generalversammlung
17:30 Uhr: Get-together Sektempfang und  
                      Begrüßung am Spielfeldrand
18:00 Uhr: Vortrag von Bundesliga- & FIFA- 
                       Schiedsrichter Deniz Aytekin
19:30 Uhr: Get-together

PROGRAMM 08. JUNI
09:00 Uhr: Zukunftstalk mit spannenden Gästen  
                       „Zukunft des Handwerks – Chancen  
                        trotz Inflation, Fachkräftemangel und  
                        globalen Krisen“
10:30 Uhr: Pause
11:00 Uhr: Workshops

 �   Amann Girrbach: Bereit für die Zukunft.  
Die digitale Welt von Amann Girrbach.

 �   Bego: Jedes Projekt benötigt eine genaue 
Planung  – was Bergsteigen mit Guided 
Surgery zu tun hat.

 �   bredent: Find your (work) flow mit dem   
crea.lign Komposit System.

 �   Dentsply Sirona: Digitalisierung in  
Zahntechnik und Zahnmedizin – eine 
Bestandsaufnahme.

 �   Straumann: SMILECLOUD – Die Plattform 
für Smile Design und Zusammenarbeit.

12:30 Uhr: Stadionführung
13:30 Uhr: Mittagspause
14:30 Uhr: Workshops
16:00 Uhr: Ende der Veranstaltung

Bitte melden Sie sich für die Workshops 
und die Stadionführung online oder mit 
dem beiliegenden Formular bis zum 
05.04.2024 an!

WORKSHOPS in Stadionlogen und Spielerkabinen

Bereit für die Zukunft. Die digitale Welt von Amann Girrbach. 
Referenten: Wibke Rosin und Dr. Christoph Baltes (Zahnarzt)
Amann Girrbach & Dr. Baltes zeigen Ihnen den digitalen Workflow von der Praxis zum Dentallabor. Es wird 
digital abgeformt, der digitale Gesichtsbogen Zebris kommt zum Einsatz und die Datensätze in ein 
Partnerlabor über AG.LIVE versendet. Die Konstruktion erfolgt über die Laborsoftware CAD Ceramill 
Exocad.

Jedes Projekt benötigt eine genaue Planung – was Bergsteigen mit Guided Surgery zu tun hat. 
Referent: Torsten Bahr 
Bergsteigen und Guided Surgery – was zunächst nach zwei eigenständigen Themen ohne Überschnei-
dungen klingt, hat doch viel miteinander zu tun. In diesem Vortrag schauen wir uns die Parallelen an, 
gliedern eine Planung in die einzelnen Planungsphasen und betrachten die notwendigen Voraussetzun-
gen unter Berücksichtigung aktueller Möglichkeiten des Digitalen Workflow. Hierbei gilt: „Backward 
Planning“ war gestern, „Forward Thinking“ ist heute.

Find your (work) flow mit dem crea.lign Komposit System 
Referentin: Anette von Hajmasy
In dem Workshop demonstriert Frau Hajmasy an mehreren Kompositverblendungen / Vollkronen in 
verschiedenen Techniken die effektive Anwendung der neuen und alten crea.lign Massen sowie dem 
neuen visio.lign modern art Malfarben Set.

Digitalisierung in Zahntechnik und Zahnmedizin – eine Bestandsaufnahme! 
Referent: n/a
Digitales Handeln erfordert analoges Wissen! Aber kann die stetig fortschreitende Digitalisierung 
Kundenbeziehungen auch verbessern oder trägt sie eher zur Anonymisierung bei? Welche nächsten 
Schritte stehen der Branche schon in kürzester Zeit zur Verfügung?

SMILECLOUD – Die Plattform für Smile Design und Zusammenarbeit.
Referent: n/a
Smilecloud ist eine innovative Plattform, die eine Vielzahl von Funktionen bietet, um die Kommunikation 
von Zahnärzten, Laboren und den Patienten qualitativ zu verbessern. Eine klare und präzise Kommuni-
kation ermöglicht nicht nur eine präzise Anfertigung von Zahnersatz, sondern schafft auch ein 
Vertrauensverhältnis zwischen allen Beteiligten.

Wir tauschen Fohlen gegen Zebras. 

Gleiches Konzept – Neue Location.



Fortsetzung ▸

„Wieso, weshalb, warum ... ?“

DENTAGEN INFO sprach mit  
Nils Hagenkötter über das Thema 

DENTAGEN AKADEMIE.

? Herr Hagenkötter, was hat Sie dazu 
inspiriert, die DENTAGEN AKADEMIE 

ins Leben zu rufen?

!  Fort- und Weiterbildungen, wie auch 
Kurse unserer Kooperationspartner für 

unsere Mitglieder hat es immer schon gege-
ben. Das ist keine Idee des neuen Vorstands. 
Mit der DENTAGEN Akademie möchten wir 
das Angebot bündeln und unter einem 
Namen anbieten. So schaffen wir eine 
bessere Übersicht und es wird für unsere 
Mitgliedslabore übersichtlicher.

? Können Sie uns einen Überblick über 
die DENTAGEN AKADEMIE geben und 

erklären, welche Art von Schulungen oder 
Programmen angeboten werden?

!  Die DENTAGEN Akademie wird in 
unsere bestehende Webpräsenz 

eingepflegt. Dort können Sie sich über alle 
Angebote eingehend informieren und diese 
bequem direkt buchen. Es wird eine Vielzahl 
von Formaten und Themen geben, sodass 
jedes Labor eine passende Unterstützung 
finden wird. Ob klassische Produktschulung, 
Fortbildungen im Laboralltag oder auch wirt-
schaftliche Aspekte, all das werden wir 
anbieten können. 

? Gibt es spezielle Schwerpunkte  
oder Fachgebiete, auf die sich die 

DENTAGEN AKADEMIE konzentriert, und 
warum wurden diese gewählt?

!  Der Schwerpunkt liegt auf der Viel-
fältigkeit. Und dabei meine ich nicht 

nur die oben aufgeführten inhaltlichen 
Punkte, sondern auch die Wahl der 
Veranstaltungsorte. Wir haben zuletzt das 
Feedback von unseren Labore bekommen, 
dass wir uns – die Veranstaltungsorte 
betreffend – sehr zentral aufgestellt haben 
und Schulungen oft nur in Waltrop stattfin-
den. Dies haben wir zum Anlass genommen, 
unsere Angebote auf ganz Deutschland 
auszuweiten. Auch digitale Formate sind  
Teil des Konzepts.  
Gemeinsam mit unseren Kooperations-
partnern werden wir nun Veranstaltungen 
und Fortbildungen deutschlandweit 
anbieten.

? Welche Vorteile bietet die DENTAGEN 
AKADEMIE den Mitgliedern und 

welche spezifischen Kurse oder Schulungs-
programme werden für Mitglieder geplant?

!  Der ganz klare Vorteil für unsere 
Mitglieder liegt zum einen in unserem 

starken Netzwerk an Kooperationspartnern 
und natürlich auch im finanziellen Bereich. 
Unsere Partner können uns mit Inhalten, 
Dozenten und Orten versorgen. Somit sind 
wir ganz nah am Laboralltag und können 
einschätzen, wo fachliche Unterstützung 
benötigt und gewünscht wird.  
Das große Netzwerk führt auch dazu, dass 
wir unsere Schulungen zu sehr guten 
Konditionen anbieten können. Neben fachli-
chem Input erhalten unsere Mitglieds labore 
somit auch einen finanziellen Vorteil.

? Inwiefern trägt die DENTAGEN 
Akademie zur beruflichen Weiter-

entwicklung und Qualifikation der 
Mitglieder bei?

!  Wir stellen uns breit auf. Ich bin fest 
überzeugt, dass wir inhaltlich den 

Bedarf an Wissensvermittlung abdecken 
können und somit die Labore einen 
Wettbewerbsvorteil bekommen. Unser 
Angebot wird stetig erweitert, sodass auch 
auf „neue“ Themen reagiert werden kann.

? Wie können interessierte DENTAGEN-
Mitglieder an den Veranstaltungen  

der DENTAGEN AKADEMIE teilnehmen.  
Gibt es spezielle Anforderungen oder 
Voraussetzungen?

!  Die Teilnahme ist sehr einfach. Das 
gesamte Angebot wird übersichtlich 

auf unserer Homepage und ab sofort in der 
DENTAGEN INFO dargestellt.  



High ImpactHigh Impact

Cold 
stuff
Cold  
stuff

W
eropress ® 

CC Polym
er

Millionenfach

bewährt

★
★★

★
★

LT

Prothesenkunststoffe von Merz Dental - www.merz-dental.de 

Flyer_Anzeige_Kunststoffoffensive_n.qxp_Layout 1  26.01.24  10:26  Seite 4



Aktuelle Themen werden auch über unseren 
Newsletter und über unsere Social-Media-
Kanäle verbreitet. Die Anmeldung erfolgt wie 
bisher auch ganz bequem über ein Anmelde-
formular oder den direkten Kontakt zu uns.

? Wie werden die Kurse der DENTAGEN 
AKADEMIE gestaltet, um sowohl 

Anfängern als auch Fortgeschrittenen 
gerecht zu werden?

!  Unser Angebot wird vielseitig aus fallen 
und die dazugehörigen Informationen 

werden im Vorfeld der Veranstaltungen 
detailliert beschrieben. So kann jeder 
Interessent abschätzen, ob die dortigen 
Inhalte hilfreich sind oder eine Alternative 
besser passt. Sollten sich dennoch Fragen 
ergeben, stehen wir bei DENTAGEN natürlich 
auch gerne persönlich zur Beantwortung 
bereit.

? Wie werden die Lehrinhalte der 
DENTAGEN Akademie auf dem aktuel-

len Stand gehalten, um den sich ständig 
ändernden Anforderungen der Branche 
gerecht zu werden?

!  Der enge Kontakt, sowohl zu unseren 
Mitgliedern als auch zu unseren 

Kooperationspartnern, hilft uns aktuelle 
Themen aufzunehmen und ein entsprechen-
des Angebot zu erstellen. Darüber hinaus 
halten wir natürlich auch unsere eigenen 
Augen und Ohren offen, welche Trends es 
gibt und wie wir unser Leistungsangebot 
verbessern können.

? Wie sieht die Vision der DENTAGEN 
AKADEMIE für die Zukunft aus, insbe-

sondere in Bezug auf die Weiterentwicklung 
von Fähigkeiten und Kenntnissen der 
DENTAGEN-Mitglieder?

!  Wir möchten unser Angebot so umfas-
send gestalten, dass unsere Mitglieder 

keine teuren Alternativen nutzen müssen. 
Unser Anspruch, der perfekte Partner für den 
Laboralltag zu sein, wird hierdurch verstärkt. 
DENTAGEN deckt Trends sowie klassische 
Fortbildungsthemen ab und das zu günsti-
gen Konditionen.  
„Alles aus einer Hand“ soll wirklich gelebt 
und erlebt werden. Dabei ist die Akademie 
ein sehr wichtiger Baustein.

Haben Sie Fragen oder Anmerkungen? 
Kontaktieren Sie uns. Unser Team steht 

Ihnen gerne Rede und Antwort.

02309-784700
info@dentagen.de
www.dentagen.de

DENTAGEN eG
Landabsatz 10
45731 Waltrop

Es bleibt weiterhin  
spannend!

Runde II

Alle Infos demnächst unter

sinterdays.siladent.de

Lasermelting LIVE im Gesamtworkflow

dank unseres starken Expertennetzwerks:



Prothesenkunststoffe von Merz Dental   -   www.merz-dental.de 
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dental bauer – der Branchenexperte für Praxis und Labor
Mit dental bauer in die Zukunft – von diesem 
zukunftsweisenden Grundgedanken wurde 
das führende Familienunternehmen des 
deutschen Dentalmarkts schon zu Beginn 
seiner Erfolgsgeschichte geleitet. Heute ist 
das traditionell verwurzelte Unternehmen 
als Branchenexperte für Zahnarztpraxen 
und Labore mit insgesamt 49 Standorten 
und rund 650 Mitarbeitern in sechs euro-
päischen Ländern vertreten und weiter auf 
Expansionskurs. 

So hat das Unternehmen zur Jahresmitte 
2022, neben dem Marktbegleiter Pluradent, 
auch ein führendes und innovatives Logistik-
unternehmen der deutschen und europäi-
schen Dentalbranche erworben: die GLS 
Logistik. Damit wurde das dental bauer 
Leistungsspektrum „Dentaldepot. Beratung. 
Planung. Service.“ um eine zusätzliche 
Stärke erweitert und verfügt nun über eine 
unabhängige Logistik, die zuverlässig, 
flexibel und für den Kunden kostenattraktiv 
leisten kann.

Mit seinem Motto „Erfolg im Dialog“ unter-
streicht dental bauer seine jahrzehntelange 
Kompetenz, wachsende Anforderungen in 
Praxis und Labor im engen Kontakt mit den 
Kunden zu erörtern und sich auf ihre indi-
viduellen Bedürfnisse zu spezialisieren. Das 
Dentalunternehmen bietet durch sein umfas-
sendes Portfolio stets maßgeschneiderte 
Lösungen. So ist das Sortiment von dental 
bauer speziell auch darauf ausgerichtet, die 
Ansprüche im zahnmedizinischen Labor 
umfassend zu erfüllen.

In seiner Kernkompetenz Dentalhandel berät 
dental bauer bei der Auswahl von Produkten 
namhafter Hersteller sowie hochwertiger 
Eigenmarken, darunter die erfolgreiche 
Hausmarke Pluline. Das Unternehmen weiß, 
wie wichtig und wertvoll professionelle 
Produktberatung mit Erfahrung und Weit-
blick in diesem Bereich ist. Auch schnelle 
und unkomplizierte Bestellvorgänge über 
den eigenen Onlineshop sind mehr denn je 
gefragt. 

Ein weiterer Schwerpunkt der dental bauer 
Gruppe liegt auf dem Gebiet „Digitaler 
Workflow“. Hier unterstützt dental bauer 
neben zahnärztlichen und kieferorthopädi-
schen Praxen auch gewerbliche Labore mit 
qualifizierter Beratung rund um die Themen 
3D-Druck, digitale Abformung, Chairside-
Restaurationen und zukunftsweisende 
3D-Röntgentechnologie. dental bauer bietet 
auch die Möglichkeit, digitalen Workflow live 
in Workshops zu erleben.

Seminare und Schulungen zu weiteren den-
talrelevanten Themen ergänzen das Port-
folio des Unternehmens und bieten 
Teilnehmenden die Möglichkeit, ihr Fach-
wissen im Dialog mit Experten zu erweitern. 

Damit alle technischen Vorgänge im Praxis- 
und Laboralltag optimal funktionieren, 
garantiert dental bauer einen weit vernetz-
ten Service. Autorisierte Servicetechniker 
sind mit professioneller Montage und 
Demontage, Wartung und Reparatur sowie 
einem Leihgeräte-Service schnell und ver-
lässlich im Einsatz. Eine weitere Beson-
derheit ist die dental bauer Reparatur-
werkstatt für eine unkomplizierte Reparatur 
von Hand- und Winkelstücken inklusive 
kostenlosem Versand.

In Fragen des Hygienemanagements und der 
Sicherheit, einem weiteren relevanten 
Thema der Dentalbranche, ist dental bauer 
mit zuverlässigen Hygienekonzepten und 
umfangreichem Knowhow in Bezug auf 
Umgang und Nutzung von Geräten zur Auf-
bereitung, richtlinienkonforme Hygiene-
prozesse, behördliche Anforderungen und 
rechtliche Grundlagen ein verlässlicher 
Partner. 

Der Firmenbereich existKONZEPTdb berät 
und unterstützt mit seinem Experten team im 
Bereich Praxisgründung sowie bei der erfolg-
reichen Praxisabgabe und -übernahme. 

In der Leistungssparte DESIGNKONZEPTdb 
entwickeln auf Praxisdesign spezialisierte 
Planer und Architekten des dental bauer 
Teams Gestaltungskonzepte, die allen tech-
nischen Bedürfnissen der Praxis- und 
Laborwelt gerecht werden und zugleich die 
Individualität und Persönlichkeit der 
Praxisräume kommunizieren. Hier stehen  
die CI der Praxis oder des Labors und indi-
viduelle Gestaltungswünsche im Mittel-
punkt. Seine erfolgreichen Designprojekte 
präsentiert dental bauer in einem inspirie-
renden Lookbook.

dental bauer folgt seinen Werten – die 
Zukunft stets im Blick. Hohen Wert legt das 
Unternehmen auf die gezielte Auswahl hoch-
qualifizierter Fachhandelspartner. In Fragen 
der Nachhaltigkeit gilt ein besonderes 
Augenmerk dem bewussten Einsatz von 
Energie, Roh- und Hilfsstoffen sowie der 
Fachhandelsprodukte.

Erfolge zu schaffen, so betont das Unter-
nehmen, gelingt nur im Team. Man weiß, wie 
wichtig es gerade heute ist, ein Unter-
nehmen nach fortschrittlichen Grundsätzen 
zu führen und persönliche Kontakte und 
Kommunikation zu pflegen. So legt dental 
bauer anstelle von anonymem Konzern-
denken großen Wert auf die Berück sichti-
gung von Individualität und Persön lichkeit 
sowie auf Eigenverantwortlichkeit und 
Kreativität. 

Diese Werte, verbunden mit höchster fachli-
cher Kompetenz, bergen für dental bauer 
weiterhin das Potenzial für eine erfolgreiche 
Zukunft.



DENTALDEPOT. BERATUNG. PLANUNG. SERVICE.

PLU°LINE – DIE QUALITÄTSMARKE FÜR IHREN TÄGLICHEN EINSATZ IN 

PRAXIS UND LABOR.
DAS UMFANGREICHE PRODUKTPORTFOLIO MIT HOHEM QUALITÄTSANSPRUCH ZU EINEM  

HERAUSRAGENDEN PREIS-LEISTUNGS-VERHÄLTNIS JETZT AUF WWW.DENTALBAUER.DE/SHOP

DENTALBAUER.GMBH DENTALBAUER

MMEEIINNEE  MMAARRKKEE
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SAVE  THE 
DATE:
15. Juni 2024

Welcome back!  Wieder Tag der offenen Tür bei Flussfisch
Am 15. Juni ist die neue Dentalwerft in Aktion zu erleben

Jetzt geht es wieder los: Die MICHAEL 
FLUSSFISCH GmbH lädt am Samstag, dem 
15. Juni 2024, zum Tag der offenen Tür nach 
Hamburg-Bahrenfeld. Dort erwartet die 
Gäste die bewährte abwechslungsreiche 
Mischung aus fachlicher Weiterbildung und 
Erfahrungsaustausch. Vor allem dürfen die 
Besucherinnen und Besucher gespannt sein 
auf zwei absolute Neuheiten: den modernen 
Showroom und die Dentalwerft, in der echte 
„Kiezgrößen“ in Aktion zu erleben sind.

Unternehmenschefin Michaela Flussfisch, 
die inzwischen ihre Kinder Tim-Frederic 
(Leitung NEM-Fertigungszentrum) und 
Charleen (Leitung Auftragsabwicklung/
Buchhaltung/Controlling) ins Boot geholt 
hat, lädt Kunden und Kooperationspartner 
ein, die vielfältigen und innovativen 
Aktionsfelder ihres Unternehmens kennen-
zulernen. „Wir freuen uns sehr, dass wir 
nach mehreren Jahren endlich wieder die 
Gelegenheit zu unserer beliebten ‚Familien-
feier‘ haben und die große Flussfisch-Familie 
aus Kunden, Partnern und Interessenten 
persönlich bei uns begrüßen können.“ Im 
März 2021 hatten die Hamburger ersatz-
weise die digitale Flussfisch Dental Schau 

FDS geboten, die auf lebhaftes Interesse ge-
stoßen war.

Zwei große Neuheiten: 
Showroom und Dentalwerft
Nun also wieder live und in Farbe, ganz real 
direkt vor Ort: Im Zentrum des Interesses 
werden zwei große Neuheiten stehen – der 
moderne Showroom mit den aktuellen High-
tech-Geräten von imes-icore (Frässysteme), 
3shape (Scanner), Dekema (Brenn- und 
Sinteröfen), QTEC (Polieranlagen) und 
Formlabs (3D-Drucker), präsentiert von 
Fachleuten der Flussfisch-Friends, die inter-
essierten Besucherinnen und Besuchern 
gerne wertvolle Praxistipps vermitteln. Und 
dann die Dentalwerft, das neue Flussfisch-
Produktionszentrum in einem benachbarten, 
cool und szenig umgestalteten ehemaligen 
Handwerkerhof. 

Hier leisten waschechte Kiezgrößen ganze 
Arbeit: Berta, Tiffany, Bella, Tilda und Jette – 
die Lasersinter-Maschinen von Flussfisch, 
die am Tag der offenen Tür in voller Aktion  
zu erleben sind. Tim-Frederic Flussfisch und 
seine Crew zeigen, wie die Laserstrahlen in 
atemberaubender Exaktheit über das 

CoCr-Pulver flitzen und Schicht für Schicht 
per Schmelzprozess hochkomplexe 
Konstruktionen erschaffen. Zu sehen sind in 
der Dentalwerft noch weitere „Dickschiffe“, 
die für Wärme, Entspannung und letzten 
Schliff sorgen, sowie erstaunliche Laser-
sinter-Exponate zum Anschauen und 
Anfassen, wie sie bis vor wenigen Jahren 
technisch kaum vorstellbar waren.

Fachvorträge und 
Erfahrungsaustausch
Zusätzlich zum Anschauen, Anfassen und 
Erleben steht der fachliche Austausch unter 
Kolleginnen und Kollegen im Mittelpunkt  
des Tags der offenen Tür bei Flussfisch. Mit 
voraussichtlich vier Fachvorträgen werden 
innovative Entwicklungen aus der Welt von 
Flussfisch & Friends vorgestellt und disku-
tiert. Auch zum persönlichen Austausch in 
lockerer Atmosphäre besteht ausreichend 
Gelegenheit – und fürs leibliche Wohl wird 
selbstverständlich gesorgt.

Anmeldungen zum Tag der offenen Tür unter 
info@flussfisch-dental.de.



   STEIGEN SIE UM,        
    STEIGEN SIE AUF …

… IHR LABOR VERDIENT DIE BESTE DENTALLEGIERUNG!

MICHAEL FLUSSFISCH GMBH . Friesenweg 7 . 22763 Hamburg . Tel. 040 / 86 07 66
Fax 040 / 86 12 71 . info@flussfisch-dental.de . www.flussfisch-dental.de
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In einer Zeit des Wandels verstehen wir, wie wichtig es ist, dass Sie 
auf verlässliche und hochwertige Dentallegierungen zugreifen kön-
nen. Deshalb machen wir Ihnen das Angebot, den Wechsel zu uns so 
einfach und nahtlos wie möglich zu gestalten.

SO FUNKTIONIERT ES:
´ Teilen Sie uns einfach mit, welche Dentallegierung Sie derzeit verwen-
 den. Sie brauchen uns nur den Namen oder die Spezifikation Ihrer aktu-
 ellen Legierung mitzuteilen.
´ Wir finden die perfekte Übereinstimmung für Sie. Unser Expertenteam
  wird aus unserem breiten Angebot an Premium-Dentallegierungen die-
 jenige auswählen, die Ihren Bedürfnissen und Anforderungen entspricht.
´ Erhalten Sie Ihr maßgeschneidertes Angebot innerhalb von 24 Stunden.
 Wir garantieren, dass Sie innerhalb eines Arbeitstages ein attraktives 
 Angebot erhalten, das genau auf Ihre spezifischen Bedürfnisse zuge-
 schnitten ist.

WARUM ZU UNS WECHSELN?
´ Qualität, der Sie vertrauen können: Unsere Dentallegierungen entspre-
 chen den höchsten Standards in der Dentaltechnik.
´ Persönliche Beratung: Unser Team steht Ihnen für alle Fragen zur 
 Verfügung und unterstützt Sie bei jedem Schritt.
´ Schnelligkeit: Wir verstehen die Dringlichkeit Ihrer Anfragen und handeln
 prompt, um Ihre Bedürfnisse zu erfüllen.

Es ist der perfekte Zeitpunkt, um sicherzustellen, dass Ihr 
Labor mit den besten Materialien ausgestattet ist. 

Lassen Sie uns die Arbeit für Sie erledigen. 
Kontaktieren Sie uns noch heute: 
040 86 07 66 oder info@flussfisch-dental.de



Steuerliche Abzugsmöglichkeiten im Fokus
Berufliche Fortbildung für Unternehmer und Mitarbeiter

Man lernt nie aus – das gilt im Privaten wie 
im Beruflichen. Gerade auch im Bereich der 
Zahntechnik, in dem es ganz besonders auf 
ein wettbewerbsfähiges Leistungsportfolio, 
absolute Präzision und höchste Qualität 
ankommt, ist Fortbildung immens wichtig. 
Das gilt für den Unternehmer ebenso wie für 
seine Mitarbeiter. Steuerlich gibt es hier 
jedoch einiges zu beachten, will man die 
Fortbildungskosten auch entsprechend 
gewinnmindernd ansetzen. 

Denn übernimmt der Unternehmer die 
Fortbildungskosten seiner Mitarbeiter, 
handelt es sich steuerlich dem Grunde nach 
um steuer- und sozialversicherungspflich-
tigen Arbeitslohn, der der normalen 
Lohnbesteuerung unterliegt. Anders, wenn 
die Fortbildung des Mitarbeiters in ganz 
überwiegend betrieblichem Interesse des 
Arbeitgebers durchgeführt wird. In diesem 
Fall handelt es sich nicht um Arbeitslohn und 
für die Leistungen fallen weder Lohnsteuer 
noch Sozialversicherungsbeiträge an. 

Ein überwiegend betriebliches Interesse 
wird seitens des Finanzamts immer dann 
angenommen, wenn die Fortbildungsmaß-
nahme die Einsatzfähigkeit des Mitarbeiters 
im Unternehmen erhöhen soll, was z. B. 
dann der Fall ist, wenn die Fortbildung 
bereits vorhandene Kenntnisse des Mitar-
beiters aktualisiert, vertieft oder ergänzt. 
Handelt es sich um Fortbildungen, die Soft 

Skills vermitteln, ist das nicht immer so ein-
deutig. Hier schaut das Finanzamt meist 
etwas genauer hin, ob das betriebliche oder 
das persönliche Interesse des Mitarbeiters 
überwiegt.

Solange die im Rahmen der im überwiegend 
betrieblichen Interesse erfolgten Fortbil dung 
entstandenen Kosten angemessen sind, darf 
der Unternehmer diese auch als Betriebs-
ausgaben abziehen. Dazu gehören die 
Lehrgangsgebühren ebenso wie die Kosten 
für Lernmaterial. Alles, was beruflich veran-
lasst und angemessen ist, darf der Unter-
nehmer grundsätzlich übernehmen und 
steuerlich gewinnmindernd als Betriebs-
ausgabe berücksichtigen. So zum Beispiel 
auch Prüfungsgebühren, Fachliteratur, 
Büromaterial, Überlassung eines betrieb-
lichen Laptops/Computers, Druckers und der 
notwendigen Software sowie von Möbeln 
zur Einrichtung des Arbeitsplatzes, Kosten 
für Telefon- und Internetnutzung, Fahrt-
kosten zur Lehrgangsstätte und auch Reise- 
und Übernachtungskosten. 

Natürlich kann der Unternehmer die Fort-
bildungskosten seiner Mitarbeiter auch nur 
anteilig übernehmen. Die verbleibenden 
Kosten kann der Mitarbeiter dann im 
Rahmen seiner Einkommensteuererklärung 
als Werbungskosten geltend machen. 

Will der Arbeitgeber im Vorfeld Sicherheit 
haben, ob die geplante Kostenübernahme 
der Fortbildungskosten vom Finanzamt  
auch anerkannt wird, kann er bei seinem 
Betriebs stättenfinanzamt eine sogenannte 
lohn steuerliche Anrufungsauskunft bean-
tragen. Diese ist kostenfrei. Allerdings bietet 
diese Auskunft nur Sicherheit für den Lohn-
steuer abzug, nicht aber für die Einkommen-
steuer veranlagung des Mitarbeiters. 

Rechts sicherheit kann hier eine verbindliche 
Aus kunft schaffen, die beim Veranlagungs-
finanzamt des Mitarbeiters zu stellen ist.  
Da diese kostenpflichtig ist, empfiehlt es 
sich, vorab mit einem Steuerberater zu 

besprechen, ob sie tatsächlich zusätzlich 
notwendig ist.

Auch die Fortbildungskosten des Unter-
nehmers selbst können grundsätzlich als 
Betriebsausgaben abgezogen werden. 
Voraussetzung ist natürlich auch hier, dass 
die Aufwendungen mit der Berufsausübung 
zusammenhängen sowie angemessen sein 
müssen und dass es keine Abzugsbe gren-
zung oder gar ein Abzugsverbot gibt. 

Zunächst gibt es die Seminargebühren,  
die bei anerkannten Fort-, Weiter- oder  
auch (Zusatz-)Ausbildungsveranstaltungen 
des Unternehmers vollumfänglich als 
Betriebsausgaben abzugsfähig sind. Auch 
Reisekosten zu den Fortbildungsveran-
staltungen sind steuerlich anerkannt. Dabei 
gilt, dass Fahrten mit öffentlichen Verkehrs-
mitteln (Bus, Bahn, Flugzeug) grundsätzlich 
in voller Höhe abgezogen werden können, 
unabhängig davon, ob man erster oder zwei-
ter Klasse, Business oder Economy reist. 

Wer mit dem privaten Pkw zu einer 
Fortbildungsveranstaltung unterwegs ist, 
kann grundsätzlich Kosten von 0,30 Euro je 
gefahrenen Kilometer geltend machen; bei 
übrigen motorisierten Fahrzeugen, wie bei-
spielsweise E-Roller oder E-Bike mit Kfz-
Zulassung, gelten 0,20 Euro je gefahrenen 
Kilometer. Wird das Fahrzeug zu mehr als  
50 Prozent beruflich genutzt, ist dieses 
steuerlich zwingend dem Unternehmen 
zuzuordnen mit der Folge, dass alle Fahr-
zeugkosten als Betriebsausgaben zu berück-
sichtigen sind, die Kilometerpauschale dann 
aber natürlich nicht angesetzt werden darf. 

Bei mehrtägigen und auswärts gelegenen 
Fortbildungsveranstaltungen kann auch eine 
Übernachtung nötig sein. Hier können die 
tatsächlichen Übernachtungskosten geltend 
gemacht werden, die natürlich mittels 
Belegen nachgewiesen werden müssen.

Ein Beitrag von Christian Johannes

Fortsetzung ▸



STARKE KOMBI
AUS EINEM GUSS
CAD / CAM-gefertigt aus WIRONIUM® RP Hybrid

Mit der Hybridfertigung, eine Kombination aus modernster SLM-Technik und hochpräziser Frästechnologie, und dem Material 
WIRONIUM® RP stellt BEGO technologisch gesehen die Fertigung von Zahnersatz auf ein neues Level. 

Das Ergebnis: WIRONIUM® RP Hybrid – der neue Einstück-Modellguss mit Außenteleskopen

Für den idealen Einstieg in die Hybridfertigung bietet BEGO zahntechnischen Laboren auch 2024 die  
Webseminar-Reihe „BEGO CAD/CAM Modellguss Hybridfertigung“ an. Melden Sie sich jetzt an!

MODERNSTE SLM-TECHNIK TRIFFT HOCHPRÄZISE FRÄSTECHNOLOGIE

SLM FRÄSEN

Hier anmelden zum Webseminar
www.bego.com/fortbildung



Für die Zeiten, die der Unternehmer außer-
halb seiner Wohnung oder Arbeitsstätte 
verbringt und sich fortbildet, können ab 
einer Abwesenheit von acht Stunden oder 
am An- und Abreisetag pauschal 14 Euro als 
Verpflegungskosten steuerlich geltend 
gemacht werden. Bei mehrtägigen Dienst-
reisen sind es für jeden ganzen Tag 28 Euro. 
Bei Fortbildungsveranstaltungen im Ausland 
gelten oft höhere Verpflegungspauschalen. 
Diese Pauschalen sind dann auch zwingend 
anzusetzen, d. h. es gibt keine Wahlmög-
lichkeit, stattdessen tatsächlich höhere 
Aufwendungen geltend zu machen.

Bei Fortbildungsveranstaltungen mit 
Übernachtungen bedeutet dies, dass aus 

einer Hotelrechnung mit Übernachtung und 
Frühstück die Kosten für das Frühstück 
herausgerechnet werden müssen. Sie dürfen 
nicht neben der Verpflegungspauschale als 
Betriebsausgaben abgezogen werden. 
Alternativ kann die Verpflegungspauschale 
pauschal um 5,60 Euro (20 % von 28 Euro) 
gekürzt werden. Gleiches gilt, wenn in der 
Seminarpauschale Kosten für ein Mittag- 
und/oder Abendessen enthalten sind. In 
diesem Fall ist die Verpflegungspauschale 
jeweils um 11,20 Euro (40 % von 28 Euro) zu 
kürzen, maximal auf 0 Euro.  

Bei Fortbildungsveranstaltungen an touris-
tisch attraktiven Lehrgangsorten ist beson-
dere Vorsicht geboten, insbesondere, wenn 

der Ehepartner mitgenommen oder die Reise 
noch um ein paar private Anschlusstage 
verlängert wird. Hier wird es mit Sicherheit 
Diskussionen mit dem Finanzamt um die 
Abzugsfähigkeit der anteiligen Kosten für die 
Fortbildung geben. 

Glücklicherweise hat der Bundesfinanzhof 
hier vor einigen Jahren entschieden, dass 
eine sachgerechte Aufteilung zulässig ist 
und der beruflich veranlasste Teil als 
Betriebsausgaben abgezogen werden darf. 
Um Problemen aus dem Weg zu gehen, soll-
ten sich Unternehmer dennoch bereits im 
Vor feld mit ihrem Steuerberater besprechen 
und Unterlagen, wie das Fortbildungs-
programm oder auch Skripte bereithalten, 
um die berufliche Veranlassung nachweisen 
zu können.

Autor:
Christian Johannes, Steuerberater im ETL 
ADVISION-Verbund aus Köln, spezialisiert 
auf die Beratung von Heilberufen

Kontakt:
ETL ADVISA Köln
advisa-koeln@etl.de
www.etl.de/advisa-koeln
Tel: 0221/94101980

Das vielseitige Verblendkomposit für  
Ästhetik und individuelle Vielfalt! 

•	 Indikationsvielfalt	für	metallunterstützte	und	
metallfreie	Indikationen

•	Perfekte,	aufeinander	abgestimmte	Kombi-
nationen	mit	Creopal	Shells

•	Hohe	mechanische	Festigkeit	und	Wider-
standsfähigkeit

•	Verschiedene	Viskositäten	
•	Natürliche	Farbwirkung	und	Lichtdynamik

Creation Willi Geller Deutschland GmbH
Harkortstrasse	2,	58339	Breckerfeld
T	+49	(0)2338	801	900,	office@creation-willigeller.de
www.creation-willigeller.de



Implantat-Planungsservice

Richtig in Position gebracht.
Für eine stabile Partnerschaft. 

Vorhersagbare Behandlungsergebnisse sind eine Teamleistung aus Chirurgie, Prothetik  
und Zahntechnik. Der DEDICAM Implantat-Planungsservice ist Ihr starker Partner  
für belastbare Restaurationen. Steigern Sie mit uns Ihre Effizienz in der Planung und  
in der Chirurgie.

www.camlog.de/cadcam
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Corporate Employee Benefits
Betriebliche Krankenversicherung

FlexMed easy

FLEXMED EASY macht den Unterschied: unser smarter 
Budgettarif als attraktive Arbeitgeberleistung – einfach,
flexibel und der richtige Gesundheitsmehrwert für Ihr 
Zahntechnik-Unternehmen.
  
Sprechen Sie uns für weitere Informationen gerne an:
AXA Regionalvertretung Oliver Pöpsel GmbH 
Tel.: 02923 8607, E-Mail: oliver.poepsel@axa.de

Unternehmen attraktiv
für Mitarbeitende machen

Erfolgreicher Start ins Jahr: 
Veranstaltung zur Personalgewinnung im Dentallabor

Mitte Februar fand die erste Veranstaltung 
im Rahmen der DENTAGEN AKADEMIE in der 
DENTAGEN-Geschäftsstelle in Waltrop statt. 
Das Thema „Von Likes zu Laborprofis: 
Personalgewinnung im Dental labor durch 
Social Media und Corporate Benefits“ zog 
zahlreiche Interessenten an.

AXA präsentierte dabei die Welt der 
Corporate Employee Benefits und stellte 
dazu ihre betrieb liche Krankenversicherung 
(bKV) FlexMed easy vor. Coconut Heads 
erläu terte den Gästen, wie erfolgreiches 
Recruiting mithilfe von Social Media funktio-
nieren kann.

Der Nachmittag war nicht nur interessant, 
sondern auch lehrreich. Die Teilnehmer 
konnten neue Einblicke gewinnen und von 
den präsentierten Strategien profitieren. 
Diese Kombination aus Informationen über 
eine erfolgreiche Personalgewinnung und 

-bindung durch eine betriebliche Kranken-
versicherungen und durch Social Media bot 
einen ganzheitlichen Ansatz für Unter-
nehmen und Dentallabore.

Es war ein gelungener Start für die 
DENTAGEN AKADEMIE und wir sind gespannt 
auf die kommenden Veranstaltungen, die 
uns dieses Jahr noch erwarten.



VITA Zahnfabrik feiert 100 Jahre wegweisende 
Innovationen für perfekte Prothetik

Immer bessere Lösungen für perfekte 
Prothetik seit 1924. Einhundert Jahre VITA 
Zahnfabrik mit Blick in die Zukunft und Nähe 
zum Anwender.

Die VITA Zahnfabrik H. Rauter GmbH & Co. KG 
feiert ihr 100-jähriges Firmenjubiläum. Der 
wegweisende Anspruch des in vierter Gene-
ration geführten Familienunternehmens mit 
Sitz in Süddeutschland ist und bleibt das 
Streben nach immer besseren Lösungen für 
perfekte Prothetik in funktioneller und 
ästhetischer Hinsicht – dem VITA PERFECT 
MATCH.

Die PERFECT MATCH experience – 
eine Vision erleben
Die VITA Zahnfabrik strebt danach, näher  
am Anwender zu sein als jeder andere und 
den PERFECT MATCH erlebbar zu machen. 
Gefeiert wird das 100-jährige Jubiläum mit 
einer Fülle an Aktivitäten, Veranstaltungen 
sowie speziellen Fortbildungsformaten, 
darunter 100 Highlight Kurse weltweit und 
100-minütige Webinare. Die VITA PERFECT 
MATCH experience begleitet Anwender, 
Kunden sowie Mitarbeiter durch das 
Jubiläumsjahr und macht innovative 
Prothetik sowie Anwendernähe erlebbar.

Dr. Emanuel Rauter, Geschäftsführender 
Gesellschafter der VITA Zahnfabrik, betont: 
„2024 ist ein ganz besonderes Jahr für VITA. 
Vor 100 Jahren gegründet, dürfen wir seit 
langer Zeit gemeinsam mit Zahntechnikern 
und Zahnärzten an immer besserer Prothetik 
für Patienten arbeiten. Wenn wir unser 
100-jähriges Jubiläum feiern, dann tun wir 
dies in großer Dankbarkeit. Dankbar für die 
Treue der Anwender und dankbar auch für 

das Engagement so vieler Mitarbeiterinnen 
und Mitarbeiter, die zu diesem Erfolg beige-
tragen haben. Und wir blicken auf VITA mit 
Stolz, denn wir sind uns bewusst, dass 
bedeutende Meilensteine in der Zahnheil-
kunde mit unserem Namen verbunden sind. 
Das ist für uns Ansporn und Motivation 
zugleich, 2024 als das erste Jahr im zweiten 
Jahrhundert der VITA zu sehen. Gemeinsam 
mit Zahntechnikern und Zahnärzten möch-
ten wir auch künftig an immer besseren 
Lösungen für die perfekte Versorgung von 
Patienten arbeiten.“

Nähe zum Anwender
Weltweit vertrauen Zahntechniker und 
Zahnärzte in mehr als 150 Ländern bei der 
bestmöglichen Versorgung ihrer Patienten 
auf die Lösungen der VITA Zahnfabrik. Ein 
internationales Vertriebsnetz bietet Zugang 
zu den innovativen Premiumprodukten zur 
Zahnfarbbestimmung, CAD/CAM-Mate-
rialien, Press- und Verblendmaterialien 
sowie Konfektionszähne und Lösungen für 
die digitale Fertigung von Prothesen. 
Anwendernähe bedeutet auch Wissens-
vermittlung. Die VITA ACADEMY lebt 
Fortbildung und bietet als kompetenter 

Wissenspartner umfassende und maß-
geschneiderte Fortbildungsangebote.  
Stolz bekräftigt die VITA Zahnfabrik ihre 
Rolle als weltweit verlässlicher Partner für 
Zahntechniker, Zahnärzte sowie Kunden und 
sieht mit Motivation und Leidenschaft 
weiteren 100 Jahren innovativer Lösungen 
entgegen.

Wegweisende Entwicklungen & 
höchster Qualitätsanspruch
Seit der Gründung im Jahr 1924 hat die VITA 
Zahnfabrik kontinuierlich Handwerk und 

innovative Technologie in Symbiose 
gebracht, um den Fortschritt in der 
Zahnheilkunde voranzutreiben. Durch 
gezielte Forschung, wegweisende Evo-
lutionen und höchste Qualitätsstandards  
hat das Unternehmen den zahntechnischen 
und zahnmedizinischen Bereich entschei-
dend geprägt. Anwendungssicherheit, 
Qualität und kundenkonforme Produkte 
stehen im Mittelpunkt aller Lösungen.

Die VITA Zahnfabrik dankt allen Anwendern, 
Kunden, Partnern und Mitarbeitern herzlich 
für das Vertrauen in den zurückliegenden 
Jahren. Unter dem Leitsatz „Zahnprothetik 
erlebbar machen – VITA PERFECT MATCH 
experience“ freut sich das Unternehmen auf 
die Zukunft mit gemeinsamer Innovation und 
erfolgreicher Zusammenarbeit.

VITA Zahnfabrik
H. Rauter GmbH & Co. KG
Spitalgasse 3
D-79713 Bad Säckingen
www.vita-zahnfabrik.com

Immer bessere Lösungen
für perfekte
Prothetik.



„Was, wann, wo ... ?“

17.04.2024 | WALTROP
INTERNE ORGANISATION DES DIGITALEN 
WORKFLOWS

7.-8.06.2024 | SCHAUINSLAND-REISEN-ARENA 
DUISBURG DENTAGEN-PARTNERTREFF 2024: 
WORKSHOPS, VORTRAG VON DENIZ AYTEKIN, 
STADIONFÜHRUNG, GET-TOGETHER

20.09.2024 | HANAU
PATIENTENORIENTIERTE FRONTZAHNÄSTHETIK 

MIT SIGNUM COMPOSIT

DENTA GEN

26.-27.04.2024 | LÜTJENBURG
MERZ DENTAL MINISYMPOSIUM: FORTBILDUNG 
FÜR ZAHNTECHNIKER UND ZAHNTECHNKERMEISTER

DENTA GEN

DENTA GEN

19.06.2024 | NÜRNBERG
INTERNE ORGANISATION DES DIGITALEN 
WORKFLOWS

DENTA GEN

8.-10.08.2024 | CUXHAVEN
NANOKERAMISCHE-HYBRID-MATERIALIEN – DER 

GAMECHANGER FÜR INDIREKTE RESTAURATIONEN

27.09.2024 | HANAU
MONOLITHISCHE ZIRKONKRONEN ODER DOCH 

MICRO LAYERING

Für weitere Veranstaltungen ist die 
Planungsphase bereits fortgeschritten.  

Weitere Veranstaltungen folgen.
Aktuelle Infos finden Sie auf 

www.dentagen.de/dentallabor/veranstaltungen/fortbildungen


